Q"_,.}_‘

STRIFE SPOLKA Z
OGRANICZONA
ODPOWIEDZIALNOSCIA

(TITIT

Dane firmy

O firmie

Organizacja Strife, od samego swojego
poczatku, wyznaczyta sobie ambitny cel
stworzenia jednej z czotowych i najbardziej
profesjonalnych gal MMA w Polsce. Nasza
misjg jest dotarcie do jak najwiekszej liczby
widzéw, zachowujac jednoczes$nie
najwyzsze
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Organizacja Strife, od samego swojego poczatku, wyznaczyta sobie ambitny
cel stworzenia jednej z czotowych i najbardziej profesjonalnych gal MMA w
Polsce. Naszg misjg jest dotarcie do jak najwiekszej liczby widzéw,
zachowujac jednoczesnie najwyzsze standardy jakosci produkcji eventow
oraz osiggajac najwyzszy poziom sportowy. Strife dziata w branzy sportéw
walki, koncentrujac sie na organizowaniu spektakularnych wydarzeh MMA,
ktére przyciagajg zaréwno lokalng, jak i miedzynarodowa publicznosé.
Dazymy do promowania sportu oraz zapewnienia emocjonujgcych
doswiadczen dla wszystkich swoich odbiorcéw, a takze wspierania kariery
zawodnikéw MMA.
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Poszukiwanie odpowiednich partneréw biznesowych jest kluczowe dla
rozwoju organizacji Strife zajmujgcej sie produkcjg eventéw sportowych,
zwilaszcza w kontekscie organizacji gal MMA. Oto kilka rodzajéw partneréw
biznesowych, ktdrzy sg interesujgcy dla Strife: - Wspétpraca z firmami i
markami, ktére chciatyby sponsorowac wydarzenia Strife, ktére przyczynija
sie do zwiekszenia budzetu, rozwoju i prestizu gal MMA. - Partnerstwo z
platformami streamingowymi lub mediowymi pomaga w rozpowszechnianiu
transmisji na zywo z wydarzen Strife, co z kolei przyczynia sie do
zwiekszenia widowni. - Wspétpraca z lokalnymi lub miedzynarodowymi
federacjami MMA przynosi korzysci zwigzane z promocjg, uzyskiwaniem
licencji i dostepem do wybitnych zawodnikéw. - Organizacja Strife
nawigzuje partnerstwa z firmami oferujgcymi sprzet sportowy,
technologiczne rozwigzania do transmisji i oSwietlenia, aby jakos¢
wydarzen byta na najwyzszym poziomie. - Wspétpraca z agencjami
specjalizujgcymi sie w marketingu sportowym i public relations pomaga w
promocji wydarzen i budowaniu marki Strife. - Partnerstwa z lokalnymi
firmami gastronomicznymi, hotelami i ustugami zwigzanymi z turystyka
przyciagaja wiecej widzéw na wydarzenia Strife i tworzg dodatkowe
korzysci dla uczestnikéw. - Wspétpraca z firmami produkujgcymi odziez i
gadzety zwigzane z marka Strife generujg dodatkowe zrédta przychodéw i
promujg organizacje. Poszukiwanie partneréw biznesowych wymaga
analizy, negocjacji i budowania trwatych relacji. Wybér odpowiednich
partneréw moze poméc w osiggnieciu celéw organizacji Strife, takich jak
zwiekszenie popularnosci, jakosci i wptywdw finansowych.

KIERUNKI EXPORTU PRODUKTOW/USLUG FIRMY

Strife, jako organizacja zajmujgca sie produkcjg eventéw sportowych, ma
kilka kierunkéw eksportu. - Strife eksportuje swoje wydarzenia sportowe
poprzez platformy transmisji online, umozliwiajgc mitosnikom sportéw walki
z innych krajéw ogladanie gal MMA na zywo. - Organizacja przyciaga
zawodnikéw i widzéw z réznych krajéw. To sprzyja rozwojowi



miedzynarodowemu. - Sponsorstwo i merchandising miedzynarodowe:
Rozszerzenie dziatan zwigzanych z merchandisingiem i poszukiwanie
miedzynarodowych sponsoréw przyczyni sie do rozwoju organizacji na
arenie miedzynarodowe;j. - Strife nawigzuje wspétprace z
miedzynarodowymi federacjami MMA, aby promowac¢ swoje wydarzenia i
zawodnikéw za granicg, a takze uczestniczy¢ w miedzynarodowych
wydarzeniach. Eksportowanie swojego produktu i rozszerzanie dziatan poza
granice kraju przyczynia sie do wzrostu popularnosci i prestizu organizacji
St oraz zwiekszenia wptywéw finansowych.
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